
ABRE TU
CENTRO IBERFURGO
Una red nacional. 
Un modelo especializado.
Una oportunidad empresarial en tu ciudad.

FASE APERTURAS 2026 - 2027



IBERFURGO HOY

UNA MARCA CON RECORRIDO.
UNA RED EN EXPANSIÓN.
Iberfurgo es una red especializada en alquiler de vehículos industriales y comerciales, 
con presencia en distintos puntos de España y una estructura central dedicada a 
impulsar el crecimiento, la operativa y el posicionamiento de la marca.

Incorporarse a Iberfurgo supone hacerlo a una red con experiencia, conocimiento del 
mercado, procesos definidos y una marca reconocible para empresas y particulares.

45
oficinas

red nacional

TOP
empresa entre los 

líderes
del alquiler 
industrial
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70%
EMPRESAS

30%
PARTICULARES

DEMANDA REAL

UN SERVICIO PARA
EMPRESAS Y PARTICULARES
Nuestro modelo tiene una clara orientación empresarial, atendiendo 
necesidades de movilidad tanto recurrentes como puntuales.

Empresa

Operativa del día a día

Campañas y picos de trabajo

Logística y distribución
Necesidades temporales o 
recurrentes

Particular

Mudanzas

Transporte puntual

Viajes y movilidad de pasajeros

Una actividad conectada directamente con las necesidades de 
movilidad de empresas, profesionales y particulares.
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NUESTRO MODELO

TÚ DESARROLLAS EL CENTRO.
IBERFURGO PONE LA ESTRUCTURA.

IBERFURGO APORTA EL CENTRO DESARROLLA

Marca

Flota

Tecnología

Central de reservas

Sistemas de gestión

Marketing nacional

Formación

Soporte operativo

Gestión diaria

Atención al cliente

Control de la flota

Proactividad commercial local

Marketing local

Implantación de la marca en 
su zona

Un modelo que combina estructura nacional y desarrollo empresarial
local, perfecto para autoempleo o supervisión el día a día del negocio.
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ACCEDER A LA FLOTA,
TU GRAN VENTAJA COMPETITIVA

NO NECESITAS COMPRAR
LA FLOTA PARA EMPEZAR

FLOTA MÍNIMA
INICIAL

12–15
vehículos

Iberfurgo pone a disposición del centro los vehículos necesarios para 
desarrollar la actividad mediante contratos de alquiler de 24 o 36 meses.

La configuración definitiva de la flota se realiza junto con el Departamento 
Comercial de Iberfurgo, ajustándose a la disponibilidad de stock en cada 
momento y atendiendo a las características y necesidades de cada plaza.

FURGONETA

PEQUEÑA

6–8 m³

FURGONETA

MEDIANA

8–10 m³

FURGONETA

GRANDE

10–12 m³

FURGONETA

EXTRA GRANDE

12–16 m³

Existen uds disponibles de turismos, como complemento al negocio de furgonetas.
La inversión inicial no queda condicionada por la compra en 
propiedad de una flota completa.
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FLOTA

FURGONETA PASAJEROS

7-9 Plazas

CAMIÓN CARROZADO

CON / SIN PLATAFORMA

20 m³



ABRIR UN CENTRO IBERFURGO ES FORMAR 
PARTE DE UNA MARCA QUE APORTA VALOR 
A TU NEGOCIO

SOPORTE DE CENTRAL

TODO LO QUE
TIENES DETRÁS

MARCA
Identidad consolidada y reconocible 
a nivel nacional.

FLOTA
Suministro y configuración de 
vehículos junto al equipo Iberfurgo.

TECNOLOGÍA
Herramientas digitales para 
gestionar y controlar la actividad.

RESERVAS
Canalización de solicitudes y 
reservas hacia los centros.

MARKETING
Estrategia nacional, comunicación, 
contenidos e imagen de marca.

FORMACIÓN
Preparación inicial para conocer la 
operativa y procedimientos.

SOPORTE

Acompañamiento de los departamentos de Central durante la actividad.
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OPERATIVA DIGITAL

UNA OPERATIVA COMÚN.

MÁS TRAZABILIDAD.
MÁS CONTROL.
La digitalización forma parte del modelo de gestión de Iberfurgo y permite 
mantener una operativa homogénea en toda la red.

CRM y registro completo de clientes y contratos

Gestión mediante tablet

TPV virtual

Seguimiento de mantenimientos

Control documental de la flota

Gestión de seguros y servicios adicionales

Seguimiento de la actividad desde los sistemas Iberfurgo

Tecnología al servicio de una gestión más ágil, profesional y 
controlada.
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TU CENTRO IBERFURGO
Tres modelos de oficina. 

Una misma marca.

NAVE INDUSTRIAL OFICINA LOCAL COMERCIAL OFICINA PREFABRICADA

¿QUÉ VALORAREMOS PARA APROBAR TU UBICACIÓN?

01 ACCESIBILIDAD

Buena conexión viaria y 
facilidad de entrada y salida 
para vehículos industriales y 
clientes.

02 VISIBILIDAD

Una ubicación que permita 
identificar claramente 
Iberfurgo y aplicar la imagen 
de marca.

03
APARCAMIENTO Y 
OPERATIVA

Espacio suficiente para 
estacionamiento de la flota, 
recepción y entrega de 
vehículos y maniobras.

04
ENTORNO 
EMPRESARIAL

Proximidad a polígonos, 
centros logísticos, zonas 
industriales, y áreas
empresariales.

¿TU EMPRESA YA DISPONE DE INSTALACIONES?

Iberfurgo puede compartir ubicación con otra empresa o 
actividad cuando exista compatibilidad entre ambos 
negocios.

Las dos marcas deberán mantener presencia, visibilidad y 
relevancia equivalentes, garantizando una identificación clara 
de Iberfurgo en el exterior y en la zona de atención.

Cada propuesta será estudiada y aprobada 
individualmente por Iberfurgo.
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INSTALACIONES



CONDICIONES

CONDICIONES BÁSICAS
DE APERTURA
Un modelo claro desde el principio

12.000 € + IVA
Canon de apertura

No incluye adecuación de instalaciones

3 % mensual
Royalty sobre facturación

1 % mensual
Fondo de marketing nacional

150 -250 € / mensuales
Marketing local según tamaño de flota

12–15 vehículos
Flota mínima inicial

CONDICIONES DE FLOTA

3.500 km/mes incluidos por vehículo

0,15 €/km por exceso km.

Seguro básico de Responsabilidad Civil

Modelo de autoseguro

Garantías económicas vinculadas a la 
flota suministrada

09

Contratos de arrendamiento
a 24 o 36 meses



CLAVES DE GESTIÓN

LA ESTRUCTURA AYUDA.
LA GESTIÓN MARCA LA DIFERENCIA.
Un centro Iberfurgo necesita algo más que marca y vehículos: requiere gestión activa, disciplina 
operativa y capacidad para desarrollar su mercado local.

PROACTIVIDAD COMERCIAL

Desarrollar activamente el mercado local y generar relaciones con 
empresas, profesionales y potenciales clientes.

INVERSIÓN CONTINUADA EN MARKETING LOCAL

Mantener una presencia publicitaria constante que complemente las 
acciones nacionales.

CONTROL EXHAUSTIVO DE LA FLOTA

Seguimiento de vehículos, contratos, kilometraje, daños, 
mantenimientos y documentación.

CAPACIDAD FINANCIERA

Solvencia suficiente para afrontar la puesta en marcha, garantías y 
compromisos de actividad.

CONOCIMIENTO DEL MERCADO LOCAL

Identificar empresas, sectores y oportunidades comerciales dentro de la 
zona de actuación.

DISCIPLINA OPERATIVA Y DIGITAL

Trabajar bajo los procedimientos, sistemas y herramientas de toda la red 
Iberfurgo.

10



DEL INTERÉS A LA APERTURA
Te acompañamos durante todo el proceso

1

Primera 
reunión

Presentación del 
modelo y 

resolución de 
dudas.

2

Viabilidad 
financiera

Análisis 
económico y de 

riesgos.

3

Flota

Configuración 
con Dpto. 

Comercial.

4

Ubicación

Estudio y 
aprobación 

exacta.

5

Imagen

Aplicación de 
marca.

6

Contrato

Formalización de 
licencia.

7

Pagos y 
avales

Condiciones y 
garantías.

8

Suministro

Entrega de 
vehículos.

9

Formación

Operativa, 
sistemas y 
procesos.

APERTURA DEL CENTRO
Tras el proceso completo acompañado por los diferentes departamentos de 

Iberfurgo, desde el primer contacto hasta la puesta en marcha.

PASO A PASO
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TU PRÓXIMO

PROYECTO
EMPIEZA AQUÍ

Nuestro equipo está a tu disposición para
resolver aquellas dudas que queden pendientes.

SIGAMOS DANDO PASOS JUNTOS
EN EL PROCESO DE APERTURAS

Gonzalo Armijo Prado
Responsable de Expansión Iberfurgo
gonzalo.armijo@iberfurgo.com
www.iberfurgo.com
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